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Mit dem Pitch Deck tieferes Verständnis 
für Unternehmenskonzepte gewinnen 
Sichere Entscheidungsbasis für Investitionen in Start-Ups und investorenver-
ständliche Präsentationsform für Entrepreneure  

Investoren mit Interesse an der Finanzierung von Start-Ups und jungen Wachstumsunternehmen 
haben häufig  aus einer Anzahl an Alternativen mit unterschiedlichen Business-Modell-
Architekturen, Geschäftserwartungen und Unternehmenszielsetzungen zu wählen. Mit dem bei 
Investoren anerkannten Pitch-Deck-Raster bietet Rother Financial Advisory (RFA) eine valide Ent-
scheidungsgrundlage. In gleicher Art und Weise ist das Pitch-Deck-Raster für Entrepreneure eine 
sichere Methode, Investoren schlüssig, plausibel und fundiert ihre Unternehmensidee zu präsen-
tieren. Auf Wunsch kann die Analyse um Wahrscheinlichkeitsberechnungen und Expertenanalysen 
erweitert und somit die Entscheidungsbasis  weiter verbessert werden.  RFA begleitet Investoren 
und Unternehmen gleichermaßen in der Post-Invest-Phase. Das sichert optimale Kommunikation 
und den erwünschten Erfahrungsfluss von Investor zu Unternehmen.  

Das Beispiel High End Lautsprecher 

Die Markt für High End Lautsprecher ist ein sehr 
spezieller mit einer kleinen, aber hoch informier-
ten Zielgruppe. Start-ups in diesem Bereich stehen 
vor der Herausforderung die Kundenbedürfnisse 
zu verstehen, eine Marktpositionierung aufzubau-
en und die richtigen Vertriebskanäle zu wählen.  

RFA hat diesen Prozess durch die Vernetzung des 
Start-ups AUDIOGRADE mit einem Investor aus 
der Audiobranche mit hoher Fachkompetenz ver-
einfacht. Darüber hinaus wurde das Unternehmen 
bei der Erarbeitung der Marketing- und Vertriebs-
strategie unterstützt. Innerhalb eines Jahres hat 
das Unter-nehmen große Aufmerksamkeit in der 
High Ende Branche auf sich ziehen können und 
führende Fachhändler für den Vertrieb gewonnen. 
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Management von Family Offices 
RFA wird mit der strategischen und operativen Entwicklung 
privater Großvermögen betraut 

Das vielfach über mehrere Generationen aufgebaute Vermögen einer Familie ist ein Schatz, den es 
gerade in bewegten Finanzmarkt-Zeiten zu sichern und zu mehren gilt. Eine Aufgabe, die wir bei 
Rother Financial Advisory (RFA) in strategischer und operativer Hinsicht erfüllen. Der Ansatz von 
RFA unterscheidet sich dabei signifikant von denen entsprechender Abteilungen bei Banken. Anla-
gestrategien und Investments werden anbieterneutral analysiert und in einem Expertennetzwerk 
aus Steuerberatern, Wirtschaftsprüfern und Anwälten umsetzungsreif entwickelt. Im Fokus ist da-
bei auch stets die Organisation des Family Offices selbst und die Qualifikation der darin handeln-
den Personen. RFA bringt seine Expertise und sein Netzwerk in der Personalauswahl mit ein.  

  

 

 

Das Beispiel Family Office 

Von der Auswahl des geeigneten Asset Managers bis 
hin zur Findung der geeigneten Rechtsformen für Be-
teiligungen und Organe reichen die Themen, die Rot-
her Financial Advisory im Rahmen des Auftrages bis 
heute andauernd berät. 

Die Leistungsbereiche: 

- Beauty Contest zur Selektion geeigneter Kandida-
ten für die Aufgabe des Asset Managers (Analyse 
der Profile, Begleitung und Auswahl) 

- Kooperation mit beteiligten Steuerberatern, Wirt-
schaftsprüfern und Rechtsanwälten zur Sicherung 
der neutralen Mandantenperspektive 

- Aufsetzen eines Controlling-Prozesses für den 
laufenden Betrieb des Family Offices mit exter-
nen Beratern 

- Persönliche Beratung der Familie in rechtlichen, 
ethischen und strategischen Fragen der Investiti-
onsstrategie 

Management of Family Offices
RFA is entrusted with the strategic and operational development of  
major private assets

The assets of a family, which is often built over several generations, form a treasure that is to be secured and grown - 

especially in when the financial market is so uncertain. This is a task that we at Rother Financial Advisory (RFA) fulfil 

in both strategic and operational terms. The RFA approach differs significantly from the equivalent departments at 

banks. We analyse investment strategies and investments are analysed from a vendor-neutral perspective and de-

velop them in an expert network of tax consultants, auditors and lawyers so that they are ready to be implemented. 

The focus is also always on organising the Family Office itself and training those who work there accordingly. RFA 

brings together its expertise and network in the selection of personnel.

Example of the Family Office

From choosing the right Asset Manager to finding the right 

legal forms for shareholdings and institutions, everything 

is still covered by the areas that Rother Financial Advisory 

continues to advise in within the context of the order. 

The services offered: Beauty Contest for selecting suitable 

candidates for the job of the Asset Manager (analysis of 

profiles, monitoring and selection); working together with 

the tax advisors, auditors and lawyers involved to safegu-

ard the neutral client perspective; setting up a controlling 

process for the ongoing operation of the Family Office with 

external consultants; personal consultation of the family in 

legal, ethical and strategic issues affecting the investment 

strategy.


