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Case-Study 07-2014 

Mit dem Pitch Deck tieferes Verständnis 
für Unternehmenskonzepte gewinnen 
Sichere Entscheidungsbasis für Investitionen in Start-Ups und investorenver-
ständliche Präsentationsform für Entrepreneure  

Investoren mit Interesse an der Finanzierung von Start-Ups und jungen Wachstumsunternehmen 
haben häufig  aus einer Anzahl an Alternativen mit unterschiedlichen Business-Modell-
Architekturen, Geschäftserwartungen und Unternehmenszielsetzungen zu wählen. Mit dem bei 
Investoren anerkannten Pitch-Deck-Raster bietet Rother Financial Advisory (RFA) eine valide Ent-
scheidungsgrundlage. In gleicher Art und Weise ist das Pitch-Deck-Raster für Entrepreneure eine 
sichere Methode, Investoren schlüssig, plausibel und fundiert ihre Unternehmensidee zu präsen-
tieren. Auf Wunsch kann die Analyse um Wahrscheinlichkeitsberechnungen und Expertenanalysen 
erweitert und somit die Entscheidungsbasis  weiter verbessert werden.  RFA begleitet Investoren 
und Unternehmen gleichermaßen in der Post-Invest-Phase. Das sichert optimale Kommunikation 
und den erwünschten Erfahrungsfluss von Investor zu Unternehmen.  

Das Beispiel Pflege im digitalen Zeitalter 

Von der Analyse eines Geschäftsmodells für das Ge-
sundheitswesen für die Investorenakquise über den 
Support in der Abbildung von Verkaufsargumenten 
und Strukturierung der Erlösmodelle bis hin zur kon-
tinuierlichen Begleitung im laufenden Betrieb reichen 
die Aufgaben, die RFA in diesem Falle wahrnimmt.  

Mit Hilfe von Pitch Deck wurde das Geschäftsmodell 
von EVOCURA optimal für die Investorensuche abge-
bildet, gemeinsam mit einem Partner ein strategi-
scher Investor gefunden und eine neue Wachstums-
dimension für das Unternehmen erschlossen.  

Aktuell ist EVOCURA im Auftrag des Bundesministeri-
ums für Gesundheit mit einem Feldversuch beauf-
tragt, in dem eine höhere Pflegequalität UND eine 
neue Basis für die ädaquate, gerechte Vergütung von 
Pflege geschaffen werden soll. 
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Gain a deeper understanding of  
business concepts with the Pitch Deck
Secure decision-making basis for investments in start-ups and investorfriendly  
presentation form for entrepreneurs.

Investors with an interest in financing start-ups and young growth companies often have to choose from a number of 

alternatives with different business model architectures, business expectations and corporate objectives. Using the 

Pitch Deck grid, which is recognised by investors, Rother Financial Advisory (RFA) provides a valid basis for making 

these decisions. On the same lines, the Pitch Deck grid offers entrepreneurs an assured way to present their business 

idea in a conclusive, plausible and sound manner to potential investors. On request, the analysis can be extended to 

include probability calculations and expert analysis, thereby further improving the basis for making the decisions. 

RFA continues to support investors and companies alike in the Post-Invest-Phase. This ensures the best communica-

tion and the right amount of experience transfer from investor to company.

Example of care in the digital age

The tasks performed by the RFA in this case more than 

suffice - from the analysis of a business model for the 

healthcare sector for investor acquisition and the support 

in the mapping of sales arguments and structuring of the 

revenue models, to the continuous monitoring of a run-

ning business concern. 

With the help of Pitch Deck, the business model of EVO-

CURA was optimally mapped for the investor search, a 

strategic investor was found together with a partner and a 

new growth dimension opened up for the company. 

Currently, EVOCURA is commissioned by the Federal Minis-

try of Health with a field trial that aims to create a higher 

quality of care AND a new basis for the adequate, equita-

ble remuneration of care.


