O Rother

Case-Study 03-2016 . . .
financial advisory

Management von Family Offices

RFA wird mit der strategischen und operativen Entwicklung
privater GroRvermogen betraut

Das vielfach liber mehrere Generationen aufgebaute Vermégen einer Familie ist ein Schatz, den es
gerade in bewegten Finanzmarkt-Zeiten zu sichern und zu mehren gilt. Eine Aufgabe, die wir bei
Rother Financial Advisory (RFA) in strategischer und operativer Hinsicht erfiillen. Der Ansatz von
RFA unterscheidet sich dabei signifikant von denen entsprechender Abteilungen bei Banken. Anla-
gestrategien und Investments werden anbieterneutral analysiert und in einem Expertennetzwerk
aus Steuerberatern, Wirtschaftspriifern und Anwalten umsetzungsreif entwickelt. Im Fokus ist da-
bei auch stets die Organisation des Family Offices selbst und die Qualifikation der darin handeln-
den Personen. RFA bringt seine Expertise und sein Netzwerk in der Personalauswahl mit ein.

Das Beispiel Family Office

Von der Auswahl des geeigneten Asset Managers bis
hin zur Findung der geeigneten Rechtsformen fiir Be-
teiligungen und Organe reichen die Themen, die Rot-
her Financial Advisory im Rahmen des Auftrages bis
heute andauernd berat.

Die Leistungsbereiche:

- Beauty Contest zur Selektion geeigneter Kandida-
ten flr die Aufgabe des Asset Managers (Analyse
der Profile, Begleitung und Auswahl)

- Kooperation mit beteiligten Steuerberatern, Wirt-
schaftsprifern und Rechtsanwalten zur Sicherung
der neutralen Mandantenperspektive

- Aufsetzen eines Controlling-Prozesses fiir den
laufenden Betrieb des Family Offices mit exter-
nen Beratern

- Personliche Beratung der Familie in rechtlichen,
ethischen und strategischen Fragen der Investiti-
onsstrategie
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